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JELD'WEN

Junior Sales Business Analyst (m/w/d)

Sie mochten Ihre Erfahrung aus einer handwerklichen od. kaufmannischen Ausbildung und lhre ersten beruflichen
Erfahrungen im Finanzbereich verbinden und suchen jetzt den nachsten Karriereschritt in Richtung Vertrieb? In der
Rolle als Sales Business Analyst (m/w/d) haben Sie die Mdglichkeit Vertrieb und Vertriebsprozesse mit unserem
Sales Team weiterzuentwickeln und langfristig mehr Verantwortung zu tibernehmen. Die Position wird aufgrund
einer internen Weiterentwicklung vakant und ist ab sofort am Standort Bremgarten zu besetzen.

WORUM GEHT ES?

In dieser Position gestalten Sie die Vertriebsprozesse von JELD-WEN aktiv mit. Sie analysieren Daten, optimieren
Ablaufe und unterstiitzen die Sales-Leitung mit fundierten Entscheidungsgrundlagen. Als kommunikative
Schnittstelle zwischen Vertrieb, Controlling und IT koordinieren Sie Verbesserungsprojekte, treiben
Systementwicklungen voran und sorgen daflir, dass unser Verkaufsbereich effizient, kundenorientiert und
leistungsstark bleibt.

HAUPTAUFGABEN

e Unterstitzung bei Prozessanalysen im Verkaufs- und Schnittstellenbereich sowie Mitarbeit an
Verbesserungen zur Steigerung von Effizienz und Qualitat

e Mitarbeit bei Produktkalkulationen und einfachen Kostenanalysen sowie Zuarbeit fir
Wirtschaftlichkeitsbewertungen

e Begleitung von Verbesserungs- und Digitalisierungsprojekten im Vertrieb, inkl. Unterstitzung bei
Systemtests und Dokumentation

e Erstellung und Aufbereitung von Reports, Auswertungen und Analysen in enger Zusammenarbeit mit
Controlling und Sales

¢ Kommunikative Unterstiitzung der Schnittstellen zwischen Sales, Auftragsabwicklung, Controlling und IT

e Ubernahme ausgewahlter operativer Sales-Aufgaben zur Unterstiitzung des Tagesgeschafts und zur
Vertretung innerhalb des Bereichs

WEN SUCHEN WIR?

e Abgeschlossene handwerkliche oder kaufméannische Ausbildung

e  Erste Berufserfahrung im Controlling- oder Accounting-Umfeld — idealerweise eines produzierenden
Unternehmens

e Klare Motivation, sich in Richtung Vertrieb, Vertriebsprozesse weiterzuentwickeln

e Technische Affinitdt und hohe Motivation, sich in komplexe Produkte und Ablaufe einzuarbeiten

e Aufgeschlossene, teamorientierte Personlichkeit mit der Fahigkeit, ein Team zu motivieren und
gemeinsam positive Dynamiken zu erzeugen

e Sehr gute Kommunikationsfahigkeiten Gber alle Hierarchiestufen hinweg sowie flieBende Deutsch- und
Englischkenntnisse

Warum JELD-WEN?

Wir suchen eine Personlichkeit mit technischem Interesse und Zahlenaffinitat, die ihr Wissen aus einem
produzierenden Umfeld einbringen und sich schrittweise in Richtung Vertrieb und Vertriebsprozesse entwickeln
mochte. Diese Position bietet eine klare Perspektive, im Sales-Bereich fachlich zu wachsen.
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Wir haben eine Leidenschaft fir Tlren und sind einer der weltweit groten Hersteller in diesem Bereich. Wenn Sie
bei uns einsteigen wollen, bieten wir Thnen ein internationales Umfeld, ein hohes Mal3 an Flexibilitat, ein groBes
Potenzial fir Ihre personliche Entwicklung und die Moglichkeit, fiir eine etablierte Marke zu arbeiten.

JELD-WEN Schweiz bietet spannende, abwechslungsreiche Aufgaben in einem dynamischen Arbeitsumfeld mit
marktgerechter Entlohnung, sowie 30 — 35 Tagen Urlaub. Freuen Sie sich ausserdem auf flexible Arbeitszeiten, gratis

Parkplatze und Massnahmen zur Gesundheitsvorsorge. Ein globales Unternehmen mit lokalem Kontext wartet auf
Sie!

lhre Bewerbung

Bitte bewerben Sie sich ausschlieBlich liber unser Jobportal!

Fur Fragen kdnnen Sie sich an Silvia Rotter, Talent Acquisition Business Partner wenden: srotter@jeldwen.com.

Sofern nicht ausdriicklich von JELD-WEN angefordert oder angesprochen, akzeptiert das Unternehmen keine
unaufgeforderten Lebensldufe  von Headhuntern, Personalagenturen oder  kostenpflichtigen
Personalvermittlungsdiensten.

Uber JELD-WEN

Das 1960 gegriindete Unternehmen JELD-WEN ist einer der weltweit gréBten Hersteller von Tiren und Fenstern
und beschéftigt mehr als 22.000 Mitarbeiter in 25 Landern weltweit. Mit Hauptsitz in Charlotte, North Carolina,
entwickelt, produziert und vertreibt JELD-WEN ein umfangreiches Sortiment an Innen- und AuBentiren, Holz-,
Kunststoff- und Aluminiumfenstern und verwandten Produkten fiir den Neubau, die Reparatur und die Renovierung
von Wohnhausern und Nichtwohngebauden.

Unsere Produkte und Dienstleistungen bieten uns die Méglichkeit, an den Arbeitspldtzen, in den Wohnungen und
im taglichen Leben der Menschen prasent zu sein. Mit diesem Privileg geht eine groBe Verantwortung einher, um
sicherzustellen, dass die von uns gelieferten Produkte zuverlassig sind und die Orte und das Leben, die sie beriihren,
bereichern. Wir bringen Schonheit und Sicherheit in die Rdume, die unser Leben beriihren. In der Schweizer
Manufaktur produzieren wir Funktions- und Eingangstiren aus Holz fiir den Schweizer Markt. Unser Sortiment
reicht vom Rohling bis zur montagefertigen Tire.
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